ATTACHE COMMERCIAL (H/F)

Aubagne

Description du poste

BSA, spécialisée dans la location entretien d'articles textiles auprés de notre clientéle de
professionnels (restaurants, hotels, santé et vétement professionnel), et reconnue pour ses valeurs
fondées sur la qualité de service depuis plus de 50 ans.

Nous recherchons un(e) commercial(e) dynamique et motivé(e) pour rejoindre notre équipe et
évoluez dans un environnement familial. Rattaché au Responsable du site, vous aurez la charge de
développer notre portefeuille clients et de promouvoir nos prestations de service sur un secteur
géographique defini : 13,84,83 et 30. Ce poste est idéal pour une personne passionnée par la relation
humaine, désireuse de relever des défis et surtout d'atteindre des objectifs ambitieux

Descriptif des missions :

o Prospectez de nouveaux clients sur le marché du vétement professionnel / de I'nétellerie et
de la restauration, afin de développer le chiffre d'affaires sur le terrain

« ldentifier les besoins des clients et proposer des solutions adaptées

« Négocier les conditions commerciales et finaliser les contrats

« Etablir et entretenir des relations solides avec les clients existants

o Assurer un suivi régulier des comptes clients et garantir leur satisfaction
« Collaborer avec les équipes internes pour optimiser I'offre de services

e Assurez un reporting hebdomadaire
Le profil recherché :

o Une premiére expérience confirmée dans le domaine commercial idéalement en B2B,
o De solides compétences en service client et en négociation

e Un sens aigu du développement commercial et une capacité a travailler sur le terrain
« Une aisance avec les outils bureautiques, Excel, Word, Microsoft Office

o Un esprit d'équipe tout en étant autonome dans votre travail

Type contrat : CDI 35 Heures

Prise de poste : Immédiat

Salaire : A partir de 30 000 € brut / an + variable non plafonné

Avantage : Prime + véhicule de service + avantage mutuelle + panier repas
Expérience : Obligatoire

CV et LM : marie.pedroni@bsam.fr



